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                  на службі у довкілля…


ПЛАН ТРЕНІНГУ
на тему 

«Вчимося адвокації»

	День 1 

	1000-1030
	Привітання, вступ (про суть та завдання цієї сесії), очікування учасників, розклад дня, бліц-знайомство.


	1030-1200
	Модуль 1. Що таке адвокація і як її можна застосувати?
Поняття адвокації. Де і коли застосовується адвокація? Чим адвокація відрізняється від громадського лобіювання? Роль суспільства в адвокації. Інструменти адвокації.

Метод: мозковий штурм, групова дискусія, дискусія в малих групах; міні лекція за допомогою презентації у PowerPoint

	1200-1230
	Перерва на каву

	1230-1400
	Модуль 2. Процес адвокації: етапи та кроки.

Етап 1: Аналіз ситуації та попереднє планування. Визначення кола експертів з питань адвокації. Оцінка ситуації та визначення проблеми. Вибір інструментів адвокації. Визначення адвокаційної мети та завдань. Аналіз ризиків. Визначення зацікавлених сторін.

Методи: міні лекція за допомогою презентації у PowerPoint; «дерево проблем»,  робота в малих групах + презентація результатів

	1400-1500
	Обід

	1500-1610
	Продовження Модулю 2.

Етап 2: Планування адвокаційної кампані. Визначення мішеней. Підготовка плану адвокаційної кампанії. Налагоження відносин з мішенями, зацікавленими сторонами та партнерами.

Методи: міні лекція за допомогою презентації у PowerPoint;  робота в малих групах + метод 6 х 6 х 6

	1610-1630
	Перерва на каву

	1630-1700
	Підсумки роботи першого дня


	День 2

	1000-1015
	Короткий огляд минулого дня

	1015-1230
	Продовження Модулю 2.
Етап 3: Реалізація адвокаційної кампанії. Вивчення позицій мішеней. Створення коаліції. Розробка ключових (стратегічних) повідомлень для кожної цільової групи та складану адвокаційної кампанії. Визначення стратегії для переконання мішеней. 

Методи: міні лекція за допомогою презентації у PowerPoint; командна робота; робота в малих групах + презентація роботи; Приклади історій успіху

	1230-1300
	Перерва на каву

	1300-1400
	Продовження Модулю 2.

Етап 4. Оцінка успіхів та невдач адвокаційної кампанії. Здійснення моніторингу ефективності адвокаційної кампанії.

Методи: міні лекція за допомогою презентації у PowerPoint; робота у малих групах з подальшою її презентацією; приклади історій успіху. 

	1400-1500
	Обід

	1500-1600
	Модуль 3. Медіа адвокація

Медіа канали, точки входу. Зацікавлення ЗМІ до висвітлення ходу адвокаційної кампанії та її результатів. Моніторинг преси.

	1600-1630
	Перерва на каву

	1630-1700
	Підсумок роботи другого дня та тренінгу в цілому


	День 3

	1000-1100
	Досвід проведення адвокаційних кампаній. Кращі практики.

Доповідь Ганни Гопко, РЦГП «Життя». Запитання – відповіді.

	1100-1200
	Досвід проведення адвокаційних кампаній. Кращі практики.

Доповідь Миколи Яцкова, ГО «Вестед». Запитання – відповіді.

	1200-1230
	Перерва на каву

	1230-1330
	Досвід проведення адвокаційних кампаній. Кращі практики.

Доповідь Оксани Станкевич-Волосянчук, РМЕО «ЕКОСФЕРА». Запитання – відповіді.

	1330-1400
	Підсумок навчального курсу «Вчимося адвокації» та домашнє завдання для учасників.

	1400-1500
	Обід


* Тренінг супроводжуватиметься робочими матеріалами з розглянутої теми для кожного з учасників, а також CD із записом практичного посібника «Природоохоронна адвокація: теорія та практика на прикладах».

** Старший тренер: Станкевич-Волосянчук О. І., експерт з адвокації, Ужгород  

Тренер: Станкевич-Коваль К. І., м. Ужгород.
